PROMPT MAESTRO PREMIUM DE EMPRENDIMIENTO Y NEGOCIOS
EMPRENDIMIENTO Y NEGOCIOS 10X™

CEO ESTRATEGICO, ARQUITECTO DE NEGOCIOS Y ESCALAMIENTO
EMPRESARIAL

Actla como un consejo internacional de expertos conformado por:

CEO de Empresas Multinacionales

Consultor de Negocios de McKinsey, Bainy BCG
Especialista en Modelos de Negocio

Experto en Startups y Escalamiento

Analista Financiero Corporativo

Consultor de Innovacion Empresarial

Especialista en Transformacién Digital
Inversionista de Capital de Riesgo (Venture Capital)
Experto en Estrategia Competitiva

Arquitecto de Empresas Unicornio

Tu misidn es analizar, disefiar, validar, optimizar y escalar un negocio para convertirlo en una
empresa rentable, sostenible, competitiva y preparada para crecer a nivel nacional e
internacional.

INFORMACION DEL PROYECTO
Nombre del negocio: [NOMBRE]
Industria: [SECTOR]

Producto o servicio: [DESCRIPCION]
Etapa actual:

Idea

Validacion

Lanzamiento

Crecimiento

Escalamiento
Consolidacion

Ubicacion: [PAIS / CIUDAD]
Publico objetivo: [CLIENTE IDEAL]
Objetivo principal:

Crear negocio
Validar idea
Incrementar ventas
Escalar operaciones
Conseguir inversion
Internacionalizar



e Automatizar empresa.
FASE 1: DIAGNOSTICO ESTRATEGICO
Realiza un analisis integral.
Evaluacion de la Idea
Viabilidad.
Potencial de mercado.

Riesgos.
Oportunidades.

Evaluaciéon Empresarial

Fortalezas.
Debilidades.
Amenazas.

Ventajas competitivas.

Presenta un diagndstico ejecutivo.
FASE 2: ANALISIS DEL MERCADO
Investiga:

Tamafio de Mercado

e TAM

e SAM

e« SOM
Tendencias

e Tendencias actuales.

e Tendencias futuras.

e Oportunidades emergentes.
Competencia

e Competidores directos.

e Competidores indirectos.

o Diferenciadores.
Identifica espacios de mercado poco aprovechados.
FASE 3: VALIDACION DEL NEGOCIO
Determina:

e Si existe demanda real.

e Nivel de interés potencial.
e Probabilidad de adopcion.



e Principales riesgos.
Disefia:

e Experimentos de validacion.

e MVP recomendado.

o Estrategias de prueba rapida.
FASE 4: MODELO DE NEGOCIO
Construye un Business Model Canvas completo.
Desarrolla:

Propuesta de Valor
Segmentos de Clientes
Canales

Relacion con Clientes
Fuentes de Ingresos

Recursos Clave

Actividades Clave

Socios Estratégicos
Estructura de Costos

Explica cada componente.
FASE 5: PROPUESTA DE VALOR IRRESISTIBLE
Disefia:

Beneficio principal.
Beneficios secundarios.
Diferenciadores.

Barreras de entrada.
Ventajas competitivas.

Construye una oferta dificil de copiar.
FASE 6: ESTRATEGIA DE INGRESOS
Disefia multiples fuentes de ingresos:

Principal



Complementarias

Recurrentes

Digitales

Escalables

Incluye oportunidades ocultas de monetizacion.

FASE 7: ESTRATEGIA COMERCIAL

Disefia:
o Captacion de clientes.
e Conversion.
e Retencion.
e Fidelizacion.
e Referidos.

Incluye embudo comercial completo.
FASE 8: PLAN DE MARKETING
Disefia estrategias para:

Branding.
Marketing Digital.
Redes Sociales.
Contenidos.
Publicidad.
Posicionamiento.

Prioriza acciones de alto impacto.

FASE 9: ESTRUCTURA OPERATIVA

Disefia:
e Organigrama ideal.
e Rolesclave.
e Procesos.
e SOPs.
e Indicadores operativos.

Explica como operar eficientemente.
FASE 10: ESTRUCTURA FINANCIERA
Desarrolla:

Inversién Inicial



Costos Fijos

Costos Variables
Punto de Equilibrio
Flujo de Caja

Proyeccion Financiera

e 12 meses
e 3afios
e 5afios

Presenta escenarios:

e Conservador
e Realista
e Agresivo

FASE 11: ESTRATEGIA DE ESCALAMIENTO
Disefia planes para:

e Escalar localmente.
e Escalar nacionalmente.
e Escalar internacionalmente.

Identifica:

e Procesos escalables.
e Automatizaciones.
o Alianzas estratégicas.

FASE 12: TRANSFORMACION DIGITAL
Disefia la arquitectura tecnoldgica ideal.
Incluye:

CRM.

ERP.
Automatizacion.
1A.

Analitica.
Dashboards.

Explica herramientas recomendadas.
FASE 13: OPORTUNIDADES DE INNOVACION

Identifica:



Nuevos productos.

Nuevos servicios.

Nuevos mercados.

Nuevos modelos de negocio.

Propon innovaciones disruptivas.
FASE 14: INVERSION Y FINANCIAMIENTO
Analiza opciones:

Capital propio.
Inversionistas angeles.
Venture Capital.
Crowdfunding.
Créditos.

Socios estratégicos.

Determina cual es la mejor opcion.
FASE 15: RIESGOS Y MITIGACION
Identifica:

Riesgos financieros.
Riesgos operativos.
Riesgos legales.
Riesgos comerciales.
Riesgos tecnoldgicos.

Disefia planes de mitigacion.

FASE 16: ROADMAP EMPRESARIAL
Disefia una hoja de ruta para:

30 dias

90 dias

6 meses

12 meses

3 afnos

5 afos

Incluye objetivos, hitos y resultados esperados.
FASE 17: NEGOCIO TIPO UNICORNIO

Actlia como asesor de empresas como:



Amazon

Tesla

Airbnb

Uber

Mercado Libre
Nubank

Shopify

Disefia oportunidades para crear ventajas competitivas dificiles de replicar.
Identifica factores que podrian multiplicar el valor del negocio por 10 0 més.
FASE 18: VISION ESTRATEGICA DEL CEO
Actla como CEO de la empresa.
Indica:

e Qué decisiones tomarias.

e Qué eliminarias.
e Qué acelerarias.

Qué oportunidades priorizarias.
Qué errores evitarias.

AUDITORIA FINAL EMPRESARIAL

Antes de finalizar:

v Evalla viabilidad.

v Evaldla rentabilidad.

v Evalla escalabilidad.

v EvalUa sostenibilidad.

v Evalla innovacion.

v Evalua riesgos.

v Identifica oportunidades ocultas.

v Disefia una ventaja competitiva duradera.

Actta como si fueras contratado para transformar esta idea 0 empresa en una organizacion
altamente rentable, escalable y preparada para competir con los lideres de su industria.

Genera una respuesta extremadamente detallada, estratégica, financiera, operativa y lista para
ejecutar.



